ANDRE HADADE TRANSFORMOU UMA

NUM NEGOCIO MILIONARIO E LEVOU,

SOM OUTROS 0UATRO EVMPRESARIOS,
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Castro Neéto avista ax trés principais
unpiversidades da cdade, entre elas o
campus da USP — onde se formou em
Fislea. A Chpto brotouw de exXpIet imentos
com lager feitos justamente ali, na USPE
em 1085, A empresa ganhou corpo ¢
sobe, como poucas, colocar a cléncia e a
pescjuisa 2 servigo doy clientes. Em razio
de sua longa experiéncia e degempenho, o
Opto fol considerada pelo jari do 1
Premio Empreendedor de
Sucessn, na empress
eapecial. "“Criamos a
categoria Hors-Conconirs,

Castrty Neto,
presidente da Opto,
no bt dnn de
530 Carfoi a lemte
fque e segues, de
alta tecnologly,
Ser i Ladeda i
watélite el

j4 que se trata de um
nepdcio com duas décadax
tle existéncia, com alte
prau de novacio ¢ um
exernplo o ser seguldo”, diz José Augusto
Carréa, fundador ¢ coordenador do
Centro de Empreendedorismo da FOV

A Opto retine cineo socios, todos
fsicos: Antonto Fontans, Marlo Stefanie,
Dialma Chinaglia, Nelson Maurici Antonio
¢ Jarbas Caindo de Castro Neto. Eles
lr.]]]'\ji.lt“'hlr-ll'l.'l .H.ll."inl'\ i l'-'.l.l,.l{!l.,’ll‘. &1m
]ﬂl"dhh].‘i de uen didrio, tanto para as
Indibetrins, como paris profissionais
liberais, principalmente ox da classe
midica, Seus produtos sio encontrados
em mals de 100 paises e possuem selos
de gqualidlade dentro e fora do Brasil. A
Opto ¢ uma das primeirs empresas do
setor a receber as certificacdes 150 gooo
e IS0 13485 (relaviva A drea middical, Seu
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Jarbas Castro Neto e
seus quatro socios tém
produtos em mais de
100 paises ¢ colecionam
selos de qualidade
dentro e fora do Brasil

VISUAL DESPOIADO, SORRISO
aberto, um leve solague e o
olhos voltados para os
contormos dia cldade de Sio Carlos,
no interior panlista, que ele v de sua mesa
de trabalho. E assim que o mineiro Jarbas
Calado de Castro Netn, §4 anos, preside a
Opto Eletrdnica, apontods ¢oma uma das
emprésas mais inovadoris do pais e

R$ 47 milhdex em 2007

Hoje, o Opto € a dnlca représentante
nacional a participar do projeto dos dods
sotd]ltes brasilelros que entrario em drbita
e 2000, As lentes das poderogas chmiras
wairdn doy laboratdrios de 5530 Carlos,
o |.I|ll.l'p.'hl. g consumin JUAlTD aAnos
de trabalho, (& exclgiu (nvestimentox
die B2 Bo milhoes ¢ transformou a rotina

- Katia Simdes referéncia internacional em equipamentis da empeesa Vool J Imaginou desenvolver
Daniela Toviansky dpticox. Sentado em sun sala envideacadu, um procdute de altfssinn teenologia, _;}-
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OPTO
ELETRONICA
0 QUE FAZ
Desprrvolvimienio
prodisdo ¢
eomercializacio

der produbos s
msociun altas
tecrologias de dptica
& eletrdnica

ARD DE FUSNDACAL:
19115
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FATURAMENTD S0
RE A5 milfhbes
FATUTRAMEN TO SO0
RS 47 milhbes
{provisdo)

PEQUE NAS EMPRESA

S & GRANDES NEGOEI0S

mandd-lo para o espaco e nio poder oferecer
gualguer tipo de assisténein téenica?’
pergunta Castro Neto, "Pois & exatamente
eade conceito gue aprendemos a assimilar,

M que precisamos simular todas as
dificuldades, a fim de neutralizir qualguer
problensa” O resultado é que a Opto

transferiu parte do conhecimento adguirido
com of estiidos acroespaciais para todas as
suas divisdes, elevindo ainda mais seus
niveis de eficiéncia e qualidade

“Trabalhar apenis na fronteira teenologica
agregn conhecimento dequipe ¢
recotheciniento A empresa, mas ndo
suistenta o neghcio’; afirma Castro Neto,
“Um dis segredos due afudowa Opto a
vingar fol saber associar as pescuisis de
ponta com o desenvolvimento de produtos”
Para esse clentista, gue se tormou doutor em
Fisica Ardimica aow a7 anos pelo MIT, de
Poston, nos Estados Unidos, a inovacio s6
pera rlgqueza quando chega ao mercado. *E
ANSTITL QU OF AMeTicanos pensan, ¢ o
estio errados. Eles medim o valor da ciéneia
pelo retorno que ola di diz. "Ainda estamos

DETEMBRO

A Opto Eletrbnben vt em
madia 4% do seu faturamento
aniwid oy prajelos de inoeagha,
enuipamentos de ponta o
tresmamento, o gue e garante
padkria e qualidade intermacionats

muito distantes dessa mentalidade no Brasil”

Fol com os olhos no mereado global quie a
Opto, desde os primeims temipos, fez da
Inovagio um diferencial importante na
geracho de capital. De 14 safram, por
exemplo, o primeiro leitor de eddipo de barea
para uso em supermercados; wm medidor &
distlineia a laser para controle de pooiis: wm
microscdpio cirdrgico oftilmico, exportado
pard todo o mundo: refletores odontologicos;
equipamentos par ecimes de retina, laset
para aplicagdes oftalmolbgicas. lentes anti
reflexo para deulos; sistemas de deteccio a
liser para a Area de defesa militar ¢
componentes acrocspaciais. As dltinins
novidades, revela Mario Stefanie,
responsive] pelo departamento de Produgio
¢ Desenvolvimento, incluem a cobertura
autolimpante para lentes oftalmolGgicas ¢
um laser especial para o tratimento e
degeneracio da visio relacionada i idade,

A Opto, segundo sea presidente, investe
em miédia 4% do sen faturamento anual em
pesuisas, £ uma das POUCAS EMreEas a
MIGINLET Parceria com as principais



| —

universidades do pals ¢ do esteriorn, O

--i!ii':;'.u C 1.',111|1.'|.r O TTIeTY atlo EXTOMMO & e
TOrNAT Wma l.'“l"li-"‘hl- lI-'l'ilE-hll.'I-Ilil‘l-lll'-'l-lnl-l'
zlobal, Para tanto, |ni11E.||rl:r1l| duas bases
fora do Bragil: a Oplo-LUISA, em 2003, ¢ a
Opro-Gilobal, em 2008, ° l'emnos he -}1' wm
conteldo tecnoldgico lmpar, expressio no
mercatdo nacional ¢ a lideranca nos setores
onde atvamos”, dix Cavtro Neto, “Resta-
no tribathar flrme para vencer no exterio
¢ ganhar espago na dred de equipamentos
médico-oftalmologicos”

Castro ndo esconde, [MOrETTE, (U A ETTPIes
pvbarson maus bocacls ate atingir o patamar
de exceléncia de boje, fjustamente pela
fuirmacio dcademicn de seus sdcios. *Como
fisieos, sempie Tivenol dificuldnde jrara
entender a necessidade de e .1;1“.'.”' tanio
dinhetro em algo intangivel como
marketing” afirma. Par driblar a falta de
conhecTme o, 0% SOCON MeCOTTETET A
prafissionais da Jrea e ndo se arrependem de

terem assuimido a diticuldade com rapldes

NA PRATICA

Um dips prrinu Ipals escormesies da Oy,
na visgdo de Castro Neto, aconteceu [opo nos
priméiros tempos. O socios planejaram
UM el presa capas de ]lrn:«.lll.-']t VOO
gouipamentos de lager & base de hélio
¢ pedmibo, ipnosindo o fato de tal 1ecnolopia
sir desconhecida no Beasil, Mais

orntemente, outn 1."."|-|:-'r' A l'IIIi'IIl."--I

“0s EUA medem
_ ovalorda

ciéncia pelo

retorno que
_ela da.

Ainda estamos

I.'|||“ifllll.- Uim
pacote de
tratamento anti-
reflexo da Suica para uso em lentes de deulos

O tal produto, porém, nio estava adaptads ao
clima brasileiro, Resultado: em seis meses as
lentes ficaram 4.'l.i4|l|.|'|-.|.||.'1-\. Ca L"J].-:n |r¢'r:|1'u um
ano de producio, além de ter a sua imagem
arranhada “Déi, custa tempo e dinheiro, mas os
erros ensinam’, diz Castro Neto, =0 sepvedo ¢
uziar 0 conhecimento e reagir cipido.”

Longe de gabar-se pelo pioneirismo e pelos
acertos, Castro Neto posta mesmo @ de contar os
trapecos, para que eles sircam de exemplos para
outros, Em meio a risadas, revela que foi obrigado
a trocar todo a o de vendas instalada no
eacritdrio de Sao Paule, Sabe por qué? Embora
competentes, todos os vendedores tmham
um sotadue calpira L‘.th‘!.'_l.'_.ll.!l..l. E L|:~.'I.I.H||.!'!.Lir| de
ponta nao combina com o jeito de falar do
interior. “Qual cliente levarfa a sério quem fala
‘povorta’ e ‘pooorteira’ Nenhum, claro”, declara
o presidente. " Voltaram tdos para caga.”

Disposto & abrir o capital da Opmo nos
priaximos trés anos, Castro Neto acredita que o
sepredo do sucesso day empresas de tecnologia
nio esth aprnax nas grandes descobertas,
mas na valorizagio e no estimulo do 'potencial
humana, “A melhor recelta & aguela gue
consegue unir o cientista, dono de grandes
idéias nunca Tmplementadas, com o burocrata,
gue ndo sabe criar, mas sabe viabilizar e estd

,.

loueo jara obter resultados” <
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longe dessa
mentalidade
no Brasil”
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